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ABSTRAK 

 

Jauharotul Lualiyah, NIM: 1620310184, Jurusan Manajemen 

Bisnis Syari`ah, Fakultas Ekonomi dan Bisnis Islam, Judul Analisis 

Strategi Promosi dan Kualitas Pelayanan Dalam Meningkatkan 

Penjualan Produk (Studi Kasus Konveksi Casper Indict). 

Secara umum kegiatan promosi merupakan salah satu kegiatan yang 

penting dalam manajemen pemasaran, karena promosi merupakan kegiatan 
perusahaan dalam usahanya untuk berkomunikasi dengan konsumen. 

Sedangkan kualitas pelayanan sangat penting dalam melakukan hubungan 

kepada konsumen merupakan hal penting dalam kegiatan penjualan, dengan 

pelayanan yang baik, konsumen pun akan merasa senang dan tercipta 
pembelian ulang konsumen itu sendiri hingga menjadi pelanggan. 

 Tujuan penelitian ini adalah untuk mengetahui penerapan strategi 

promosi dan kualitas pelayanan terhadap produk clothing dalam 

meningkatkan penjualan produk di Konveksi Casper Indict serta mengetahui 
faktor pendukung dan penghambatnya.  

Penelitian ini menggunakan jenis penelitian field research, dengan 

pedekatan kualitatif, sumber data yang digunakan sumber data primer dan 

sekunder, serta teknik pengumpulan data menggunakan metode wawancara, 
observasi dan dokumentasi yang di peroleh dari informasi terkait dengan 

permasalahan penelitian, penelitian ini mengguakan objek penelitian di 

Konveksi Casper Indict.  

 
Hasil dari penelitian ini adalah Pertama, promosi yang dilakukan 

adalah dengan menjual produk secara langsung atau bertatap muka dengan 

pembeli, yaitu calon pembeli mendatangi kita dengan langsung ke toko, baik 

itu pedagang besar maupun kecil ataupun konsumen langsung. Selain 
dipromosikan secara langsung Konveksi Casper Indict dipromosikan melalui 

informasi dari mulut ke mulut (word of mouth) dengan menggunakan promosi 

penjualan, juga dipromosikan menggunakan media online diantaranya adalah 

melalui Facebook, Instagram, whatsApp dan lain-lainya. Juga dipasarkan 
melalui rekening bersama misalnya shopee dan tokopedia, untuk melakukan 

kegiatan promosi serta melakukan hubungan dengan masyarakat yaitu 

diantanya dengan saudara, tetangga, dan lain sebagainya. Kedua, kualitas 

pelayanan di Konveksi Casper Indict sudah bagus dalam melayani konsumen. 

Akan tetapi, jika ditambahkan beberapa karyawan lagi mungkin lebih baik 

lagi, lebih cepat dalam melayani karena dalam pemesanan sebanyak itu 

mungkin memerlukan beberapa waktu yang cukup lama. jika pelayanan cepat, 

akan membuat pelanggan merasa nyaman berbelanja di Konveksi Casper 
Indict.  

 

 

Kata Kunci : strategi promosi, kualitas pelayanan, meningkatkan penjualan 
produk 
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MOTTO 

 
 
 

“…Be as yourself as you want…”  

Jadilah dirimu sebagaimana yang kamu 

inginkan 

(Saih Taukan) 

 

“…Kegagalan adalah cara Allah untuk mengatakan 

bersabarlah karena aku memiliki sesuatu yang lebih baik 

untukmu saat waktunya tiba…” 

(Gus Miftah) 
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Allah Subhanahu wa Ta’ala, aaamiin…… 

PEDOMAN TRANSLITERASI ARAB-LATIN  

 
Konsonan Tunggal Vokal 

 tanpa ا L/l ؿ Sy/sy ش B/b ب
tanda 

 M/m ... A/a ـ Ṣ/ṣ ص T/t ت

 N/n ... I/i ف Ḍ/ḍ ض Ṡ/ṡ ث

 W/w ... U/u ك Ṭ/ṭ ط J/j ج

 H/h  Madd ق Ẓ/ẓ ظ Ḥ/ḥ ح

 Ba ب ا `A`/a ء A/`a` عَ  Kh/kh خ

 Bi بِي A/a ء `A`/a ع D/d د

 Bu بػُوَْ Y/y ي G/g غ Ż/ż ذ

 F/f  Tasydid  Ya ؼ R/r ر
nisbah 

 Falakiy فػ ل كِيَّ Abb أ بَ  Q/q ؽ Z/z ز

 alamiy` ع ال مِيَّ rabb ر بَ  K/k ؾ S/s س

`Ain/Hamzah 
di belakang 

`Ain/Hamzah 
di-waqf 

 Vokal Rangkap اؿَْ

-al الْفُرُكْعَُ qara`a قػ ر عَ 
furu` 

رَُ -al الْق م 
qamar 

 Gairi غ يْرِيَْ

-al الْق ض اءَُ qara`a قػ ر ءَ 
qada` 

-al الش مْسَُ
syams 

 syai`un ش يْئَ 

Kata Majemuk dirangkai Kata Majemuk dipisah Ta Marbutah 
الدِّيْنََِج م اؿَُ  Jamaluddin َُالدّيْنََِج م اؿ  Jamal al-

Din 
 sa`ah س اع ة
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